Kognitywistyka 1 stopien: fakultety dedykowane dla kierunku w semestrze zimowym
2017/18

Wyktadowca: dr hab. Zbystaw Muszynski, prof. nadzw.

Tytut fakultetu: Naturalistyczne podstawy komunikacji. Podejscie indywidualistyczne

Stopien studiow: [

Kierunek studiéw: kognitywistyka

Semestr: | (zimowy)

Forma zaje¢: wyktad

Liczba godzin: 30

Liczba ECTS: 3

Jezyk wyktadowy: polski

Opis zaje¢: W trakcie wyktadow porusze nastepujace zagadnienia wazne dla opisu i rozumienia
procesu komunikacji dokonywanych z naturalistycznego punktu widzenia: zréznicowanie
teorii komunikacji w zalezno$ci od zalozen teorii komunikacji (paradygmatow); teorie
znaczenia 1 teorie referencji odpowiednie do naturalistycznych uje¢ aktow komunikacji; teoria
informacji zgodna z przyjetym w wyktadach ujeciem procesu komunikacji; komunikacja jako
podzielanie: informacji, znaczenia, referencji; mechanizmy budowania wspdlnoty
migdzyjednostkowej: podzielanie uwagi, pamiegci, doswiadczen, kultury; kompetencja
komunikacyjna; umyst spoteczny jako podmiot komunikacji;  komunikacja migdzy
jednostkami czy we wspolnocie; komunikacja hybrydalna: ludzie i maszyny; zaburzenia
komunikacji. Wyklad ma charakter interdyscyplinarny 1 dotyczy¢ ma wielu obszaréow
badawczych, a jednym z zadan jest ukazanie trudno$ci w wypracowaniu jednolitej pojeciowo,
teoretycznie, metodologicznie, ontologicznie koncepcji komunikacji. Swiadomo$é takich
trudno$ci ma znaczenie szczegdlnie w badaniach kognitywistycznych.

Wyktadowca: dr hab. Andrzej Nowakowski

Tytut fakultetu: wypowiedzi perswazyjne

Stopien studidw: |

Kierunek studiéw: kognitywistyka

Semestr: | (zimowy)

Forma zaje¢: wyktad

Liczba godzin: 30

Liczba ECTS: 3

Jezyk wyktadowy: polski

Opis zaj¢¢: Tematem zaje¢ s3 sposoby wpltywu na przekonania i emocje oraz posrednio na
zachowania innych ludzi. Og6lne uwarunkowania psychologiczne i socjologiczne wywierania
wplywu oraz konkretne techniki werbalne (i nie tylko) stuzace jego realizacji. Pojecie
perswazji. Perswazja a inne sposoby wywierania wptywu. Osiggalno$¢ celow. Charaktery,
hierarchie potrzeb, hierarchie wartosci, typy komunikacyjne. Automatyzmy zachowan. Typy
ludzi a mozliwosci perswazyjne. Narzedzia pozyskiwania informacji o ludziach.
Wykorzystanie informacji w planowaniu proceséw perswazyjnych. Przygotowanie perswazji.
Warunki podmiotowe i przedmiotowe. Modele perswazji. Struktura wypowiedzi. Ogolne
zasady uzycia wypowiedzi w celach perswazyjnych. Mimika, gestykulacja, pozycja,
przestrzen, ton, gto§nos¢. Dostosowanie sposobow méwienia do celu 1 okolicznosci. Spojnos¢
wypowiedzi. Dobér form wypowiedzi. Konstruowanie pytan, twierdzen, prosb, polecen,
obietnic. Odmawianie. Uzycie wypowiedzi negatywnych. Wypowiedzi warunkowe.
Sugerowanie. Nieszczero§¢. Dobor stow. Perswazyjna sita stow. Perswazja na piSmie.
Nawigzywanie kontaktu. Budowanie relacji przyjaznych i wrogich. Inne rodzaje relacji.
Wiarygodno$§¢ 1 przekonywanie — techniki. Przykltady wykorzystania wypowiedzi



perswazyjnych. Relacje rodzinne. Relacje stuzbowe. Budowanie wizerunku. Prezentacje.
Kupno. Sprzedaz.

Wyktadowca: dr Karolina Szcze$niak (Instytut Socjologii)

Tytut fakultetu: Jezyk mediow

Stopien studidw: |

Kierunek studiéw: kognitywistyka

Semestr: | (zimowy)

Forma zaje¢: wyktad

Liczba godzin: 30

Liczba ECTS: 3

Jezyk wyktadowy: polski

Opis zaje¢: Celem przedmiotu jest zapoznanie studentéw ze specyfika jezyka mediow
masowych jako dominujacg wspolczesnie forma dyskursu publicznego oraz z jego
oddziatywaniem na opini¢ publiczng. Przedstawione zostang pozytywne 1 negatywne aspekty
wplywu komunikacji medialnej na spoteczenstwo oraz konsekwencje braku edukacji odbiorcy
w zakresie komunikacji medialnej. Podstawowymi terminami beda: komunikacja werbalna i
wizualna, jezykowy obraz $wiata, pragmatyka jezykowa, tworca, autor i nadawca przekazu,
audytorium, perswazja, propaganda, manipulacja. Egzemplifikacja strategii i rol uczestnikow
dyskursow  medialnych ~w  kontekstach:  socjologicznym,  filozoficzno-etycznym,
psychologicznym, ideologicznym i politycznym pozwoli uczestnikom zaje¢ przygotowac sie¢
do poglebionej analizy jezyka medidéw. Omowione zostang takze figury oraz techniki perswazji
I manipulacji w reklamie oraz gatunkach informacyjnych, publicystycznych i fabularnych (np.:
w wywiadzie, debacie, artykule polemicznym, komentarzu, recenzji). Waznym problemem
beda rowniez kwestie retoryczne, a zwlaszcza ¢wiczenie umiejetnosci jezykowo-stylistycznych
przydatnych we wspodlczesnej komunikacji medialnej. Na zajeciach studenci beda mogli
dokona¢ samodzielnej analizy 1 interpretacji wybranych form jezykowego przekazu mass
medidw oraz wzig¢ udzial w symulacji debaty.

Wyktadowca: dr hab. Grzegorz Wojcik, prof. nadzw. (Instytut Informatyki UMCYS)
Tytut fakultetu: Wstep do biocybernetyki i inzynierii biomedycznej

Stopien studiow: |

Kierunek studioéw: kognitywistyka

Semestr: | (zimowy)

Forma zajeé: wyktad

Liczba godzin: 30

Liczba ECTS: 3

Jezyk wyktadowy: polski

Opis zaje¢: Wyktad obejmuje trzy cze¢sci wprowadzajace stuchaczy w podstawowe problemy
biocybernetyki, inzynierii biomedycznej oraz neuroinformatyki. W czgsci pierwszej omdéwione
zostang koncepcje neuroanatomiczne w kontek$cie modelowania mézgu lub wybranych jego
fragmentow ze szczegdlnym uwzglednieniem zatozen i osiggnie¢ projektow Blue Brain oraz
Human Brain. Wierna symulacja aktywnosci elektrycznej wybranych fragmentéw kory
mabzgowej wymaga bardzo duzych mocy obliczeniowych, a co za tym idzie odpowiedniego
projektowania algorytméw w celu skrdcenia czasu obliczen. W drugiej czgsci omoOwione
zostang podstawowe zagadnienia zwigzane z konstruowaniem interfejsow mozg-komputer oraz
komputer-mo6zg. Zaprezentowane zostang przyktadowe rozwigzania w branzy medycznej,
rozrywkowej, spotecznej, wojskowej. W trzeciej czgsci wykltadu omoéwimy podstawowe



techniki obrazowania medycznego o$rodkowego uktadu nerwowego takie jak: magnetyczny
rezonans jadrowy, tomografia komputerowa, elektroencefalografia. Podczas realizacji
wszystkich trzech czesci szczeg6lny nacisk potozony zostanie na wskazanie zastosowan
rozwigzan i technik komputerowych w omawianych zagadnieniach.



